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Carsten Kullik

,burch die
Biindelung
der mittel-
standischen
Betriebe ent-
stand die
Starke eines

Konzerns*

Gemeinsam die Welt erobern

Frir die Holzindustrie ist der Export ein wichtiger Faktor. Der Mittelstand kann die Mdrkte
in Ubersee jedoch nur schwer bedienen. Kullik & Rullmann geht als ,Ubersee-Kopf™ cines
Lieferanten-Verbundes neue und erfolgreiche Wege: Der Dienstleister biindelt die Kraft der
mittelstindischen Unternehmen fiir den internationalen Markt. Der grofite europdische
Exporteur von Leimholzern tiberzeugt nicht nur mit klarer Logistik.

s ist wohl eine Allianz
Eﬁlr langer als ein Leben:
1985 schlossen sich die
Helzagenturen Kullik und
Rullmann
Zusammen,
um fortan
fiir Kunden
und eine
Hand voll
erlesener
Unterneh-
men einen
neuen Weg
in der Holz-
industrie zu
gehen. Heu-
te bindelt
die Kullik &
Rullmann
AG (K&R)
die zertifi-
zierte Kraft
von zwdolf Unternehmen fiir
den internationalen Markt.

LDurch die Biindelung
der mittelstandischen Betrie-
be ist die Starke eines Kon-
zerns entstanden”, erklart
Carsten Kullik, als Mitglied
des Vorstandes neben Man-
fred Rullmann einer der lei-
tenden Kdpfe der mittleren
AG. Das K&R-Erfolgsmodell
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lielse sich auch auft andere
Branchen ertolgreich tiber-
tragen: Vom Berliner Firmen-
sitz wird die Allianz ver-
treten.

Weltweit konnen Kunden
aus einer Palette von Mobel-
platten bis zu verleimten
Konstruktionsholzern aus-
wihlen. Die Ware kommt
immer aus demselben Lie-
ferantenkreis, das Geschaéft
wird tiber K&R abgewickelt —
von der Transportlogistik bis
zur Bonititspriifung, von
der Warenkreditversiche-

rung bis zur Reklamations-

Carsten Kullik

abwicklung. Das Resultat:
Flexibilitit und Qualitit des
Mittelstandes, Internationa-
litéit eines Konzerns.

Die besonderen K& R-
Stiarken Marketing, Verkauf,
Logistik und Qualitat wer-
den von Lieferanten und
Kunden gleichermafien ge-
schatzt, Gerade die Logistik
macht K&R zu einem Glo-
bal Player: Mit dem einzig-
artigen Tracking-System
kénnen Mitglieder und Kun-
den tber EDV mitvertolgen,
auf welcher Produktionsstufe

sich die Order befindet.

Manfred Rullmann

Und auch nach der Ver-
ladung wird die Ladung
sichtbar. Eingebunden in
das System sind die drei
Speditionen, mit denen K&R
zusammenarbeitet. Per In-
ternet kann jeder Container
verfolgt werden. Vorteil der
K& R-Verladeoptimierung:
Uber die Internetplattform
fillt der Kunde virtuell sei-
nen Container. Wird auf-
grund eines zusatzlichen
Paketes der nachste Contai-
ner notwendig, kann der
Kunde selbst entscheiden,

ob er die zusatzlichen Trans-
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portkosten tibernehmen
und die Ladekapazitit durch
weitere Bestellungen opti-
mal nutzen will,

LDie Mitglieder unseres
Verbundes wissen unsere
Dienstleistung zu schitzen®,
berichtet Carsten Kullik
auch im Hinblick auf die
von K&R offerierte systema-
tische Produktionsplanung.
In Gesprichen informieren
die angeschlossenen Holz-
Lieferanten, welche Mengen
sie pro Monat anbieten kon-
nen. Manfred Rullmann:
LUm die Kunden nicht zu
verdargern, wollen wir nicht
mehr verkaufen, als unsere
Lieferanten produzieren
kdnnen.” Denn gerade auf
dem japanischen Markt
(Holzer far die Bauindustrie)
ist Zuverldssigkeit das obers-
te Gesetz.

Neben weltweiten Ab-
satzgebieten sind derzeit
China (Mdbelindustrie) und
die USA (Holz fur Aufienver-
kleidung von Héusern)

wichtige Adressen in der
Manfred Rullmann

,Wir sind ge-
wachsen durch
Kapazitdt und
Prdasenz auf
internationalen

Markten*

Kullik & Rull-
mann ist der
grofite Exporteur
von Leimhilzern
mit Qualitdt in
Europa

- —

Kundenkartei. Egal ob Euro-
pa oder Ubersee, Kullik
kennt das offene Geheimnis
des globalen K&R-Erfolges:
LZuverlissigkeit und Konti-
nuitat binden die Kunden
an uns.” Deswegen betreibt
die Agentur auch Sales Offi-
ces in den USA, China, Ja-
pan und Indien.

Hinzu kommen regelmi-
flige Kundenbesuche und
Messeprasenz von Amerika
bis Japan. Ebenso werden
die Werbung, Zertifizierungen
oder ,Corporate identity”
von K&R gemanagt.

L, Wir suchen weiter nach

neuen Markten”, berichtet

Kullik von den Expansions-
planen des Aufsichtsrates,
dem neben einem Banker

und einem Steuerberater

auch der Vorsitzende des

Sagereiverbandes angehdrt.
Schon heute verschifft der
grofite europaische Expor-
teur von Leimholzern ca.

450 Container pro Monat.

H Kullik & Rullmann AG - German Timber Export Co.

Unter den Fichen 55 - D-12203 Berlin

Tel.: +49(0)30/84 3700-0 - Fax: +49(0)30/84 3700-18
E-Mail: Post@kullikrullmann.de

Internet: www.kullikrullmann.de

B Produkte und Leistungen

- Holz-Handelsagentur

B Daten und Fakten

- Gegrundet 1985

- Vorstand: Carsten Kullik, Manfred Rullmann

- 14 Mitarbeiter

- Umsatz: ca. 50 Mio. EUR

- Zertifiziert nach DIN EN ISO 9001




